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KONDITIONENMODELLE -
WIR PASSEN UNS IHREN IDEEN AN

GALEXIS STEHT FUR VORTEILE BEI QUALITAT, TRANSPA-
RENZ UND PREIS. GEMEINSAM MIT IHNEN ENTWICKELN
WIR KREATIVE, INDIVIDUELLE RABATT- UND KONDITIO-
NEN-MODELLE, DIE WIN-WIN-SITUATIONEN FUR ALLE
BETEILIGTEN SCHAFFEN.

_Wir gewdhren immer eine Galexis Best-Price-Garan-
tie: unter Berlcksichtigung aller Konditionen sucht

unser System automatisch den garantiert gilinstigs-
ten Einkaufspreis. So profitieren die Kunden von bes-
seren Margen - und Sie von héheren Umsétzen.

_Wir informieren (iber die verschiedenen Konditio-
nen durch unseren Aussendienst, die XML-POS-Tech-
nologie, in unseren bewahrten Verkaufsforderungs-
instrumenten sowie auf www.galexis.com.

KUKO® - KUndenspezifische KOnditionen

_Verwaltung und Hinterlegung lhrer Konditionen, die
Sie individuell mit den Kunden vereinbart haben.

Artikelkondition

b 4

KUKO PLUS® - KUKO® mit Zielerreichungsrad

_Zusaétzliche Verwaltung und Hinterlegung lhrer kun-
denspezifischen Konditionen je Zielerreichungsgrad.

Zielkondition

b 4

Assortierte Konditionen

_Kunden kommen in den Genuss von attraktiven Ra-
batten, Gratisartikeln und Mustern - assortiert tber
eine von lhnen definierte Produktpalette.

Auftragskondition

|v

Uberweisungsauftrag

_Uberweisungsauftrige konnen elektronisch oder
phonetisch an Galexis ibermittelt werden. Wahrend
Galexis fiir Sie die Fakturierung und Feindistribution
tbernimmt, bleibt der direkte Kundenkontakt in lhren
Héanden.

Spezifische Kundenkondition

b 4

www.galexis.com/lieferant

«WIR HELFEN UNSEREN PARTNERN AUF

EFFIZIENTE WEISE, IHRE UNTERNEHMERISCHE

WERTSCHOPFUNG ZU OPTIMIEREN.»

Konrad Messer, Leiter Einkauf Parapharma bei Galexis
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VERKAUFSFORDERUNG -
IHR DIREKTER DRAHT ZU UNSEREN KUNDEN

MIT UNSEREN VIELFALTIGEN VERKAUFSFORDERUNGSIN-
STRUMENTEN BIETEN WIR UNSEREN LIEFERANTEN UN-
TERSTUTZUNG BEI MARKETING- UND VERKAUFSFORDE-
RUNGSMASSNAHMEN - UND SOMIT EINEN DIREKTEN
DRAHT ZU UNSEREN KUNDEN.

IMPACT-Broschiire - kompakt - innovativ

_IMPACT bietet samtliche Promotionsmittel in einer
Broschire mit Insertions- und Beilagemdglichkeit.
Monatliche Aktionen, Angebote, Produkteinfiihrun-
gen, Branchennews und Informationen von Galexis -
Ubersichtlich und kompakt. IMPACT erscheint elfmal
jahrlich in Deutsch und Franzdsisch in drei kunden-
segmentspezifischen Ausgaben.

_Nutzen Sie diese erfolgsversprechende Kommunika-
tionsplattform mit folgenden Rubriken fiir eine wirk-
same Platzierung Ihrer Angebote:

PHARMA HIT
_Promotionskonditionen fiir SL-Leaderprdparate der
Listen A-D, viermal pro Jahr.

GENERIKA HIT
_Promotionskonditionen fiir Generikapraparate, vier-
mal pro Jahr.

IMPFSTOFF HIT
_Promotionskonditionen fiir Impfstoffpréparate.

CATEGORY HIT
_Promotionskonditionen fir attraktive Saisonange-
bote, viermal pro Jahr.

GALEXKLUSIV
_Exklusive Sonderangebote fiir definierte Indikations-
gebiete.

GALTECH
_Spezialangebote aus dem Bereich Medizintechnik.

GALMEDICAL
_Spezialangebote aus dem Medizinalbereich.

www.galexis.com/lieferant

AKTIONEN/SONDEROFFERTEN
_Wirksame Platzierung Ihrer Marktkonditionen.

Loisirs
_Freizeitangebote zu Spezialpreisen.

Neu auf dem Markt

_Promotion lhrer neu auf den Markt kommenden
Produkte.

SPEZIALBULLETINS: saisonal -

zielgruppengerecht - verkaufsfordernd

_Galexis spezifische, saisonale Nachschlagewerke mit
einem bedirfnis- und saisonorientierten Sortiments-
Gberblick:

_Bulletin «Haus und Garten»

_Bulletin «Mutter und Kind»

_Bulletin «Nahrungsergénzung und Vitamine»
_Bulletin «<Sommer»

_Bulletin «Winter-Kerzeny

TOP HOMECARE - Verkaufs- und
Beratungskonzept

_Das Verkaufs- und Beratungskonzept fiir die Platzie-
rung lhrer Produkte im Bereich Patientenpflege um-
fasst:

_TOP HOMECARE - Bestellkatalog
_TOP HOMECARE - Beratungskatalog
_HomecareUpdate, die Weiterbildungsplattform
fur Fachpersonen aus Apotheke, Drogerie, Spitex
und Heim.



TOP MEDICAL - Broschiire

_Das attraktive Kernsortiment Praxis- & Laborbedarf
fur die dauerhafte Platzierung lhrer Produkte in der
Arztpraxis.

Kataloge/Bulletins - lhre Promotion mit
Langzeiteffekt

_Nutzen Sie die folgenden Galexis spezifischen Nach-
schlagewerke und Kundenarbeitsinstrumente fir lhre
erfolgreiche sowie nachhaltige Produktpositionierung
und Sortimentskommunikation.

Galexis Katalog

_Der Katalog mit Apparaten und Gerédten fiir den
Eigenbedarf/Eigenverbrauch mit ausfihrlichen Pro-
duktbeschreibungen.

Medical-Katalog

_Das umfassende Medical-Angebot mit tber 4’500
Artikeln aus den Bereichen Medizintechnik und Praxis-
Laborbedarf.

Strichcode-Katalog

_Die klar strukturierte, strichcodierte Sortimentsliste
mit den wichtigsten Medikamenten, Generika, Chemika-
lien, Krdutern sowie Praxis- und Laborbedarfsartikeln.

I

(UNSERE VERKAUFSFORDERUNGSINSTRUMENTE
VERBESSERN NACHHALTIG IHRE ERFOLGS-
CHANCEN. NUTZEN SIE DIESEN DIREKTEN DRAHT
ZU UNSEREN KUNDEN!»

Monika Rechsteiner, Einkduferin Medical bei Galexis

www.galexis.com/lieferant _ 11



KOMMUNIKATIONSMITTEL -
FUR IHRE BOTSCHAFT AN UNSERE KUNDEN

MIT UNSEREN KOMMUNIKATIONSMITTELN SCHAFFEN WIR
FUR UNSERE LIEFERANTEN ATTRAKTIVE WERBE- UND
PROMOTIONSPLATTFORMEN, DIE IHRE VERKAUFSCHANCEN
MASSGEBLICH ERHOHEN.

Bannerwerbung auf www.galexis.com

_Hohe Besuchsfrequenzen zeichnen unser Online- L
Informations- und Bestellportal www.galexis.com =Galexis | |
aus. Nutzen Sie diesen Effekt fiir eine erfolgreiche
Beachtung Ihres wirkungsvoll platzierten Banners.

Fahrzeugwerbung

_Wahrend durchschnittlich 11 Stunden/Tag sorgt lhre
Firmen-, Image- oder Produktwerbung auf unseren
Galexis Fahrzeugen fiir unzéhlige Blickkontakte in der
ganzen Schweiz.

Inserate in den Galexis Printmedien

_lhre Produkt- oder Imageinserate in unseren Ver-
kaufsforderungsinstrumenten sichern lhnen einen
nachhaltigen und wirkungsvollen Werbeeffekt.

Promotionstext auf Lieferschein

_Zielgruppengenauer konnen Sie kaum noch werben.
Promotionsdauer und Kundensegment sind indivi-

duell wahlbar durch Sie. Mit dem Promotionstext sind «UNSERE KOMMUNIKATIONSMITTEL KONSOLIDIEREN
bis zu 20’000 Leserkontakte pro Woche mdglich. IHRE PRASENZ BEl UNSEREN KUNDEN.»

André Traversa, Manager Special Affairs bei Galexis

Werbeplattform Bestellpen GAL e-Jet

_Platzieren Sie lhre Botschaft mit nachhaltiger Wir-
kung auf dem neuen Bestellpen GAL e-Jet. So ist lhre
Werbung dauerhaft prasent im Praxis-Alltag unserer
Kunden.

12_ www.galexis.com/lieferant



GEMEINSAM ERFOLGE ERLEBEN -
HEUTE UND IN ZUKUNFT

ALS MARKTFUHRERIN ERBRINGT GALEXIS SCHWEIZWEIT
INTEGRIERTE DIENSTLEISTUNGEN IN DER GESUNDHEITS-
LOGISTIK. WIR BIETEN ERPROBTE, MODULARE LOSUNGEN
AN, DIE DEN ERFOLG UNSERER LIEFERANTEN FORDERN.

_Im Bestreben, stets vorauszudenken und schon heute
Losungen fir die Zukunft bereitzuhalten, legen wir
hohe Massstabe an die Qualitat unserer Leistungen.

Unsere kurz- bis mittelfristige Strategie

Optimierung der Lieferanten-
Kunden-Prozesse «end to end».

Stete Verbesserung der Liefer-
qualitat und -genauigkeit.

Erweitertes Leistungsangebot zur
Erfolgssteigerung unserer Partner-
lieferanten.

gunstigen okologischen Bilanz.

Konsequenter Schutz sowie
verstarkte intelligente Vernetzung
von Daten bzw. Informationen.

} Nachhaltige Gewahrleistung einer

So setzen unsere innovativen Logistikmodelle immer
wieder neue Standards im schweizerischen Gesund-
heitsmarkt. Diese schaffen nicht nur uns, sondern auch
Ihnen, unserem Partnerliefereranten, klare Vorteile.

_Dank der vertrauensvollen Partnerschaft mit Ihnen
werden wir die ambitiosen Ziele erreichen - heute
und in Zukunft.

www.galexis.com/lieferant



IHRE KONTAKTADRESSEN

WIR SIND GERNE FUR SIE DA

Distributionszentrum Niederbipp

Galexis AG

Industriestrasse 2 - Postfach

CH-4704 Niederbipp

Telefon +41 58 851 71 11 - Telefax +41 58 851 71 14
info@galexis.com - www.galexis.com

_Eine Zusammenarbeit mit Galexis zahlt sich aus,
denn unser Logistik- und Dienstleistungsangebot
ist so individuell wie Ihre Bedirfnisse. Kontaktie-

ren Sie noch heute Ihre kompetenten Galexis Ein-
kaufsberaterlnnen. Sie informieren Sie gerne.

Distributionszentrum Lausanne-Ecublens
Galexis AG

Route de Crochy 2 - Postfach

CH-1024 Ecublens

Telefon +41 58 851 51 11 - Telefax +41 58 851 56 57
info@galexis.com - www.galexis.com
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